
 

Wie Sie Ihr Gegenüber besser einschätzen lernen 
 
Nachhaltiger Erfolg  im Verkauf entsteht, wenn die KundInnen 
individuell angesprochen werden. Das gelingt, in dem man Ihre 
Wünsche und Bedürfnisse erkennt und Ernst nimmt. Glaubhaft 
wirken Sie selbst aber nur, wenn Sie authentisch und ehrlich 
bleiben, also keine „Rolle“ spielen. Bei unserem aktiven 
Verkaufstraining verbessern wir Ihren Auftritt im Verkaufsgespräch, 
indem Sie lernen, Ihre KundInnen besser einzuschätzen. Praktisch 
anwendbare Modelle der Kundenkategorisierung ermöglichen Ihnen, 
Ihr Gegenüber so anzusprechen, wie er / sie es erwartet. Sie 
erreichen den / die KundIn mit jenen Argumenten, die letztendlich 
Kauf entscheidend sind. In aktiven Videotrainings werden 
verschiedene Kommunikationssituationen analysiert und Ihre 
Handlungsmöglichkeiten erweitert. Holz ganz allgemein bietet viele 
Möglichkeiten, emotional zu argumentieren – nützen Sie diese 
natürlichen Potenziale des Holzes im Verkauf! 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Anfahrt: A 1 Salzburg-Wien, Ausfahrt Wallersee Eugendorf,  Exit 281, ab 
dem zweiten Kreisverkehr  exakt 1,9 km auf der B1 in Richtung  
Straßwalchen - Henndorf.

  Datum: 29. März 2008,  

      9.00 – 17.00 Uhr 

 Ort: Gschirnwirt, Alte 
Wienerstraße 49, Eugendorf  

 Kosten: € 240.- inkl. 
Catering und 
Seminarunterlagen 

 Veranstalter: 
Fachhochschule Salzburg 

 Info: +0502211-2018 

 Seminarleiter: Prof. (FH) 
Mag. Günter Berger 

 

 
Natürlich verkaufen! 
Ihr Verkaufserfolg ist am besten, wenn Sie authentisch 
auf die Bedürfnisse der KundInnen eingehen 

Mag. Günter Berger 



 

Natürlich verkaufen 

29. März 2008 / Preis: € 240.-  

Gschirnwirt Eugendorf 

 

 Kontakt – Faxanmeldung: +43-6244-30328 – 25, Anmeldeschluss: 21. März 2008 


